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Definisi Promosi

Promosi adalah upaya untuk memberitahukan
atau menawarkan produk atau jasa pada dengan
tujuan menarik calon konsumen untuk membeli
atau mengkonsumsinya.

Dengan adanya promosi produsen atau distributor
mengharapkan kenaikannya angka penjualan.

Sumber: http://id.wikipedia.org/wiki/Promosi_%28pemasaran%29



• Menyebarkan informasi produk kepada target pasar
potensial

• Untuk mendapatkan kenaikan penjualan dan profit/laba
• Untuk mendapatkan pelanggan baru dan menjaga

kesetiaan pelanggan
• Untuk menjaga kestabilan penjualan ketika terjadi lesu

pasar
• Membedakan serta mengunggulkan produk dibanding

produk pesaing
• Membentuk citra produk di mata konsumen sesuai

dengan yang diinginkan.
• Mengubah tingkah laku dan pendapat konsumen

Tujuan Promosi



Cara Promosi

1. Melalui e-mail
2. Melalui sms
3. Melalui pembicaraan
4. Melalui iklan
5. Media sosial
6. Kini website
7. dll



Contoh Promosi

• Pasang iklan di tv mengenai produk baru
perusahaan X

• Kirim 5 sms, dapat 10 sms gratis ke semua
operator

• Beli kaos kaki seharga Rp. 30.000,00 dapat 2 kaos
kaki gratis

• Diskon 50% bagi produk tertentu di Department
Store

• Beli coklat malam hari dapat segelas teh gratis



Kenapa Harus ber-Promosi??



Karakteristik konsumen berbeda??

1. Gender dan Umur
2. Status Perkawinan
3. Tingkatan Pendidikan
4. Etnicity
5. Jabatan
6. Pendapatan Rumah Tangga
7. Kepribadian
8. Gaya Hidup



Beberapa Prilaku Konsumen…



Atau seperti ini…



Ciri Khusus Konsumen Sekarang..

• Memiliki Memori Jangka Pendek (emosional)



• Kurang Memiliki Perencaaan.



Jadi Kegiatan ber-Promosi sangat
dipengaruhi siapa Calon dan Gaya

Konsumen Kita di Pasaran



Gaya Promosi di Dunia Digital..



1995 2007 2050?

Digital Media$

Non-Digital Media

Today

2013
Sumber: Eko Purwanto @GBG Medan



Promotion for Digital Era..



Yang Nge-Trends Sekarang..

For Free
Use Youtube..



Who use it..??

 Toko Online
 Otomotif
 Fotografi
 Perangkat Elektronik
 Dunia Penididikan
 Etc..
 Sampai dunia Politik juga pakai Youtube 
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Berpromosi di Website
&
Cara Mendapatkan Calon Pembeli



Teknik Promosi Sistem E-Bisnis
(Toko Online)

1. Web Forum
2. Memanfaatkan Situs Jejaring Sosial
3. Membuat Newslater Feed, Rss Feed
4. Menggunakan Fasilitas website PPC
5. SEO
6. Adwords
7. Banner
8. Backlink
9. Atau memanfaatkan layanan Google



Memaksimalkan Layanan Google..

www.google.com/trends



Apa Google Trends??

Google Trends menampilkan pencarian
topik yang sedang populer di internet pada
kurun waktu tertentu.
Di Google Trends kita dapat mencari tahu
seberapa banyak orang mencari kata
kunci (keywords) yang dipakai dan dari
mana asal orang yang mencari kata kunci
tersebut.



Google Trends untuk Riset??
 Webmaster dan Designer

Untuk pembuatan, pengelolaan website
 Internet Marketing

Untuk dapat komisi penjualan dari merchant
 Internet Enterprenuer

Untuk profit penjualan produk secara online
 Freelancer

Untuk jasa online yang dijalankan
 Musisi

Untuk menjual musik secara online
 Programmer

Untuk menjual script atau program secara online
 Writer

Untuk artikel yang dibuat secara online
 dsb









www.google.com/adwords
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Your Business
Imagine your business here right
when a user is searching for what
you offer

www.YourBusiness.co
m
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Search
Query: ‘beli
sepatu pria’

Google
Search
Results
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AdWords
Ads
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• Targeted advertising

• Better advertiser ROI than
untargeted ads

• Improved user experience



• Google hanya menayangkan iklan
kepada konsumen yang potensial
sesuai dengan keywords yang
digunakan

• Mengetahui berapa jumlah
tayangan dan jumlah klik yang
masuk

• Dengan menggunakan tools
conversion tracking, pengguna
dapat mengukur ROI dan
konversinya apakah sesuai
dengan apa yang diharapkan



• Dengan system PPC pengguna hanya
membayar apabila iklannya di klik,
dan system PPM(khusus Google
Display Network) pengguna hanya
membayar apabila iklannya
ditayangkan sebanyak 1000
penayangan

• Tidak ada minimum budget,
pengguna bebas menentukan
nominal budget yang diinginkan

• Penjadwalan yang sangat fleksibel,
pengguna dapat memulai, menpause
dan menghentikan penayangan iklan
kapan saja



Pornografi, situs yang
berbau SARA, menjual
Alkohol, menjual Tembakau,
menjual senjata api, situs
yang menggunakan Mirror
sites



Contoh Sukses..
http://www.mamahamil.com/
http://www.hailadies.com/
http://www.bhinneka.com/
http://www.kaskus.co.id/
http://www.klikinti.com/
http://www.tokobagus.com/
http://www.berniaga.com/
Dan lain sebagainya.




