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Inspirasi & Peluang Bisnis
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”"‘“ﬁg?mg'.z Landasan Mencari Inspirasi

1. Teori Ketidak Sempurnaan

Hindari Jebakan Logika

Berpikir Berbeda dengan Kebanyakan Orang
Berpikir Detail

Ganti Kata “Tetapi” dengan kata “Dan”
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Faktor Internal Faktor Eksternal
(Subyek) (Obyek)
Untuk digunakan sebagai alat Untuk menjadi sumber
dalam memecahkan masalah * |munculnya sebuah inspirasi
Alat Titik temu Objek
>= £ e e
Munculnya Ide >| (Konektivitas)
dari orang lain
9 ARMFAXAE Untuk dicari
solusinya

i Hasil

Munculnya alternatif-
alternatif ide
dipikirannya dengan
teori kreativitas

Untuk mencari
solusi kreatif

LTimbuI

Inspirasi
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[Ide atau gagasan 1 E

llde atau gagasan 2!

<

| Ide atau gagasan 3 |r

Imajinasi

Visualisasi Ide

I Ide atau gagasan 4!

Input
Input

Y N
Input A 1\
Input
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Sumber dan Cara

Menemukan Peluang — |
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—— Diri Anda

Sumber Pe

— Hobby

—— Keahlian (Keterampilan)

Lingkungan Anda

ada sebelumnya

(dilihat dan dibuat ada)

Pengalaman Kerja (Magang)

— Pengalaman Saat Kecil

— Latar Belakang Pendidikan (Pengetahuan)

luang

L Menentukan

Minat Anda

—— Peraturan
= Pasar
— Teknologi

— Perubahan yang terjadi

— Figur dan menjadi Mentor

—— Lingkungan Keluarga & Dorongan Orang Tua

—— Ekonomi
— Sosial Budaya
— Lingkungan

— Harga
| Kebutuhan

_|— Jenis Barang

—Perbedaan yang ada

Dari apa yang belum

— Jaringan Anda (Networking)

Menciptakan Sesuatu yang Baru (Inventor)

—— Momentum dan menjadi inspirasi Anda

L Sumber Daya
—— Harapan & Keingingan
L Suplai Barang
— Persaudaraan

- Keluarga ___ Menentukan
— Teman Minat Anda

— Media Online

Mendatangkan sesuatu yang baru di tempat Anda dari tempat lain

Mengantisipasi kejadian yang akan terjadi (Imajinasi-Visualisasi)

Find us for Quality



UniversitasB i n a .ﬂ

Sarma m, Skema AKU-BISNIS-PASAR-PRODUK

Dari mana

Anda mulai @
ahan

Gagasan e Perub
orang \
Keahlian
& penge- Pendidikan
tahuan

CIPTAKAN
DAYA SAING

Karakter
(Character)

Tren Bisnis
(Trend)

Perubahan
(Change)
Pemasaran
& '
Penjualan
Pesaing
(Competitor)

Bagaimana nilai jual Sektor mana yang Anda
peluang Anda di bisnis tersebut! inginkan? (Riset dan Trial)
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Konsumen
(Need)

Komopetisi
, (Compe-
tition)
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http://www.nulisbuku.com/
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Buku Pelajaran

Sewa keliling dengan mobil

Persewaan buku Buka sewa di rumah

Toko Buku Umum

Buku-buku Impor

Menjadi Penulis

Bl MEMBACA

Buku Pelajaran

Skenario Fillm

Kiliping lalu diterbiitkan

Animasi dan Komik

Jasa Desain Promosi Buat Bisnis Jasa
T

e-Book (internet), Blog

Jas tklan dan Marketing
e

' Majalah Sendiri

Jasa Editor skripsi Majalah Kawasan

Jasa Majalah Perusahaan Y abloid

Buka Penerbitan
 \VCDI/CD/DVD limu Pengetahuan

. ata-kata Motivasi

f Kartu Ucapan

Kartu Ulang Tahun

\ Buletin

toh Peta Konsep Inspirasi Berdasarkan Hobi
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I #
/ Hal Yang Perlu Dipernhatikan

Universitas B i n a ? . . .
Darmal®) Memasuki Bisnis

Seberapa besar tingkat kebutuhan produk/jasa tsb di pasar yang akan dimasuki
Kontinuitas Kebutuhan produk tersebut

Mengapa pasar enggan membeli produk/jasa anda?

Bagaimana pelanggan mengetahui prospek produk anda

Gunakan TIME (Timing, Intuition, Momentum dan Effort)

Selalu lakukan riset pasar yang akurat

L

Amatilah perubahan yang terjadi (trend, gaya hidup, pesaing baru etc)
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unwerls)noéBrirp‘g'.z Kegagalan Sebuah Peluang

1. Tidak segera mengambil keputusan
2. Waktunya sudah lewat (kadaluwarsa)
3. Survei tidak akurat, hanya persepsi anda

4. Diambil orang lain
5. Tidak ada strategi yang jelas beserta konsepnya
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